iNTRE 100 SI 50 MILIOANE EURO

Camelia
Sucu

84

70 milioane euro

45 de ani

Industria mobilei, imobiliare

Bucuresti

Pasionata fiind de masinile puternice,
(amelia conduce un Mercedes CLK 63 AMG si
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e spune cd oamenii de afaceri cu
vocatie pentru business se cunosc
in perioadele de tulburdri si cutre-
mure economice. Chiar dacd anul
2009 a dat peste cap planurile mul-
tor antreprenori si a lisat sd se adune praful pe
multe proiecte de afaceri prezentate cu mare
pompa anul trecut de cétre diversi investitori,
Camelia Sucu se numara printre oamenii de
business care merg cu toatd viteza inainte si
cu motoarele turate la maximum. Cu pruden-
ta care o caracterizeaza, isi dozeaza mai atent
eforturile pentru a se adapta vremurilor difici-
le, insa proprietara companiei de mobilier de

Arta in business

lux Class Living ar putea vorbi ore in sir des-
pre toate planurile de afaceri pe care i-ar plicea
sa le puna in practica in urméitoarea perioada.
Pentru inceput, investitiile in dezvoltarea celor
doud branduri pe care le detine se vor situa intre
6001 800.000 de euro, asta fira a pune la soco-
teald extinderea marcii Natuzzi — al carei Master
Francizat este - cu incd un magazin in Europa
de Est. Cea mai probabild locatie este, momen-
tan, Ungaria.

In 2007, Camelia Sucu devenea ,,femeia de
afaceri cu cele mai marilichiditdti din Roménia“,
dupi ce vanzarea actiunilor detinute la grupul
Mobexpert ii aducea in cont peste 40 milioane
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de euro. Cu toate astea, tendintele speculative
si afacerile cu profit maxim care au infierban-
tat imaginatia oamenilor de afaceri in ultimii
doi ani nu si-au gasit ecou in viziunea de busi-
nessa pragmaticei Camelia. PAna acum, aceasta
amizat pe investitii ,cuminti“, precum depozi-
tebancare - in care si-a plasat un sfert din lichi-
ditétile obtinute din ,,epoca“ Mobexpert sau pe
investitii imobiliare pe termen lung, care repre-
zintd 40% din portofoliul sdu.

Miza pe stabilitate

Imobiliarele par si-i fi pus pe fuga pe investitori
in acest an, dar Camelia nu renunta la ideea de
a construi cite un ansamblu rezidential pe fie-
care dintre cele doua terenuri pe care le detine
in Bucuresti, preconizand inceputul construc-
tieilajumatatealui2010. Inci dela cumpérarea
terenurilor, tinta ei a fost pe termen lung: ,Nu
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spun cd strategia celor care au cumpdrat tere-
nuri in scopuri speculative este gresita, dar eu
categoric nu asta mi-am propus sa fac®.

Un loc aparte in structura investitiilor
Cameliei il reprezinta si arta, bijuteriile vechi si
alte piese care isi pastreaza valoarea indiferent
de ciclul recesiunilor si cresterilor economice. Pe
aceastd categorie de active ,,cu vechime®, a plasat
injur detrei milioane de euro siinca nu dd sem-
necdarvreasi apese piciorul pe frand. Motivul?
Stralucirea bijuteriilor cu diamante si frumuse-
tea operelor de artd completeazi fericit pragma-
tismul lumii afacerilor. ,,Dela o prietend artista
am invétat cum se aleg culorile pentru obiecte-
le de mobilier si care este semnificatia fiecareia.
Orice nuanti se alege ca sa transmitd o anumi-
ta stare, un mesaj...“, povesteste Camelia. Acela
a fost primul moment in care a realizat ci, ori-
catdesobré sidurd ar filumea afacerilor, ea poa-
te fi vizutd si in culori, ba chiar poate avea si o
latura artistica. Astfel,in 2009 a decis si combi-
ne businessul cu arta... la propriu si sd pund in
scend piese de teatru ale unor trupe romanesti
independente chiar in showroomul Class Living
din Pipera. PAnd acum, doud piese de teatru s-au
jucat printre obiectele de mobilier de mii de euro
- purtand etichete celebre - pe care le comercia-
lizeaza firma sa. Tot din sfera frumosului, dia-
mantele — una dintre marile pasiuni ale Cameliei
-isiaulocul siin strategia de business, ce-i drept
intr-un orizont de timp foarte indepartat: ,,Daca
as gasi un partener cu experientd in domeniu,
nu cred ca as putea spune nu unui business cu
diamante, dar deocamdata nu este cazul . Desi
Bucurestiul este ,,cartierul general “al afacerilor
sale, Londra i-a devenit, de citiva ani incoace, o
»adoua casd®. Cele doua fiice ale sale, Cristina
si loana, studiazd la Londra, un prilej pentru
Sucu sa hoinareascd prin magazinele londone-
ze in ciutarea unor piese de arti si bijuterii care
sd-idesavarseasci latura ,,artistica“a portofoliu-
lui de investitii. F

Afaceri viitoare

Fideld instinctelor sale de femeie de afaceri,
Camelia Sucu tine in permanenta ochii pe
noile oportunitati, chiar si in timpul sau liber.
Fiind o clientd fidela a centrelor de relaxare
de tip resort din Italia si Austria, care imbind
tratamentele medicale si cosmetice cu
relaxarea si terapiile antistres, Camelia s-a
gandit automat la posibilitatea de a deschide
un centru similar in Romania. Tinta o
reprezinta clientii romani si straini, cu venituri
ridicate si cu o preocupare constanta pentru
propria stare de sanatate si de tonus fizic.
Chiar daca ideea mai are de parcurs cateva
etape pand sa se cristalizeze intr-un plan de
afaceri concret, Camelia Sucu prospecteaza
piata si isi face planuri pentru un nou business
de succes.

Dorin
Mateiu

68-70 milioane euro

42 de ani
Industria alimentard, imobiliare
Alba v
ctionar al mai multor compa-
nii, Dorin Mateiu este implicat in
diverse domenii de activitate, ince-
pand cu industria alimentara si transpor-
turile internationale, pAna la imobiliare si
turism. Cele mai importante participatii
ale sale sunt insi cele de la companiile Elit
Cugir (producitor de mezeluri) si Mercado
(distribuitor produse din carne), unde este
actionar majoritar, cu 99,9% din capital. Elit
Cugir este unul dintre primii jucitoride pro-
fil din Roménia, cu o cifrd de afaceri de peste
85 milioane de euro in 2008, aproape dubla
fata de anul anterior, cdnd a avut un profit
de sapte milioane euro. Estimarile pe 2009
ale omului de afaceri nu sunt prea optimis-
te, in conditiile in care principala problema
pe careaavut-o a fostintarzierea incasirilor
dela clienti. Singura investitie pe care a con-
tinuat-o in 2009 este cea in abatorul compa-
niei, de patru milioane de euro, care va avea
in final o capacitate zilnica de prelucrare a
400 de capete porc si vita.

Pe de altd parte, in decembrie 2008,
antreprenorul a achizitionat prin Elit Cugir
80% dintre actiunile producétorului de
mezeluri Vericom 2001 (din Bucuresti),
companie carea finalizatanul 2007 cu o cifra
de afaceri de 7,6 milioane de euro si pierderi
de peste 500.000 de euro. Mateiu a achitat
datoriile firmei si a afirmat ca nu intentio-
neazd sa achizitioneze restul de 20% din acti-
unile Vericom, cele doud companii urmand
a functiona in continuare ca entitati sepa-
rate. ,,In ceea ce priveste clientii societatii
achizitionate, acestia au la dispozitie sufici-
enti producitori dela care se vor putea apro-
viziona®, se mai arata in decizia Consiliului
Concurentei. Elit Cugir detine patru maga-
zine propriiin Alba Iulia si unul in Cugir, cu
servire directd, suprafetele de vanzare fiind
cuprinse intre 100 si 500 de metri patrati.
Producatorul are depozite in Cugir, Alba
Tulia, Bucuresti, Constanta, Craiova si lasi.

Dintre celelalte companii in care Mateiu
este actionar, cele mai reprezentative sunt
Mado (specializati pe transport frigorific
intern si international), Mall Albasidin soci-
etatea La Stejari. Pe aceasta ultimd societate
functioneazd hotelul de patru stele Pianu si
terenul de golf Paul Tomita din localitatea
Pianu de Jos, judetul Alba. F
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