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Numai pentru
profesie!

Tn vremuri tulburi, doi medici romani au ales s&-si plaseze banii in cel mai
sigur activ: propria pregatire profesionald. De Diana-Florina Cosmin

aca performantele pro-
fesionale ale lui Dan Ca-
minescu si Victor Borziac
ar putea fi stranse laolaltd
si ,ambalate® sub forma
unui produs financiar complex - precum
pachetele de credite ipotecare ce ficeau
furoriin SUA inainte de izbucnirea crizei
financiare - agentia de rating Fitch nu le-
ar putea acorda alta cotatie decét ,,triplu
A“ Investitie solida! Departe de adrenali-
na pietelor financiare si de balonul imobi-
liar, cei doi mediciau obtinut pentru banii
lor un randament la care alti investitori
doar viseaza: peste 100%. Pe langd avan-
taje financiare, cursurile de perfectiona-
re, informatia de ultimé ora si echipamen-
tul de top le-au adus cel mai important
castig: o lista lungd de clienti fideli!

UN DOCTOR CA ,,BRAND". Daci
investitorii la bursa isi selecteaza titlu-
rile pe care si le includi in portofoliu
bazéndu-se pe ratingul lor in piata, Dan
Caminescu (29 de ani) isi bazeaza orice
decizie pe un criteriu la fel de strict: stan-
dardele profesionale. ,,in medicina nu tre-
buie si existe tratamente mai scumpe sau
mai ieftine. Asemenea termeni se aplicd
la masini sau la detergenti, nu la sanata-
te®, crede Ciminescu.

Pentru ca orice pacient sd poata bene-
ficia de cea maibuni solutie de tratament,
existd insd doud cdi. Una mai scumpd si
una mai ieftind. Dan Cidminescu a ales,
inca din facultate, prima cale, impunindu-
si cateva reguli clare: cel putin doua con-
grese de specialitate din strdinatate, in fie-
carean, plus cAt mai multe cursuri ,,hands
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on, unde accentul cade pe demonstratia
practicd, nu doar pe cunostintele teoreti-
ce. Dacd un cursde specializare in straina-
tate, cu durata de o sdptdmana, poate cos-
ta si 1.000 de euro, un congres unde doc-
torii sa poata lua ,,pulsul noutétilor” sare
lejer de cateva mii. Pasionat de endodon-
tie - ramura stomatologiei care se ocupd cu
tratamentele de canal - Dan Caminescu a
cheltuit recent, dintr-un singur foc, 2.200
de euro pentru un congres desfisurat la
Amsterdam. Asta pe langa investitiile

»mérunte“ - de 200-300 de euro fiecare -
in cérti straine sau abonamente la cele mai
celebre publicatii medicale.

Rezultatul: la cabinetul sdu se lucrea-
zd de dimineata si pand la ore tarzii din
noapte, iar fiecare minut inseamna si el,
vorba americanilor, bani. ,,Pacientii se
mira cand le propun programari la zece
seara, dar citeodatd numai atunci am
timp!, recunoaste medicul, care a inves-
tit numai in echipamentul endodontic cir-

ca 16.000 de euro. O investitie importan-
ta si cu termen de expirare scurt, avand in
vedere cd ,,in timp apare uzura morala a
aparatelor, care trebuie inlocuite®, apreci-
aza Cdminescu.

PASIUNI COSTISITOARE. in orice
investitie apar, insa, si cheltuieli nepreva-
zute. Nu doar din inlocuirea unor echi-
pamente, ci si din... descoperirea unor
noi pasiuni. Pe Victor Borziac (46 de ani),
tot medic stomatolog, interesul pentru
implantologie l-a ,,costat peste 50.000
de euro. De la cursul de limba france-
73, de cateva sute de euro, la Institutul
Francez din Bucuresti si pAnila investitia
de 30.000 de euro in echipament medical,
totul s-a ficut cu multé rabdare si voin-
td. ,Mi-am dat seama cd o certificare
profesionala in afard ar fi atat in avanta-
jul meu cat si al pacientilor mei®, poves-
teste Borziac despre decizia de a urma un
curs postuniversitar de implantologie in
Franta, la Universitatea Louis Pasteur din
Strasbourg. Timp de un an de zile, medi-
cul a facut naveta Bucuresti-Strasbourg,
petrecand, in fiecare lund, cel putin o sdp-
timana pe meleaguri franceze. Inainte de
inceperea cursurilor, Borziac a petrecut o
lund intreaga in Franta, in recunoastere.
Doar acel ,,inceput de studentiel-a cos-
tat4.000 de euro. Ulterior, fiecare sapta-
mand i-a mai scos 1.000 de euro din cont,
insd fiecare ban cheltuit a meritat: ,,A fost
o investitie intr-o noud ramura a carierei
mele, unde conteaza rezultatele, nu chel-
tuielile®. Iar rezultatele s-au vdzut rapid.
Singurul student strain intr-o grupa for-
mata exclusivdin francezi, Borziaca ince-
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Dan (minescu putsaaplice cele invita-
mizeaza pe te incd de la jumitatea
calitatea servi .
stomatologice cursului. Adesea, ducea
colegilor din Franta
radiografii ale cazurilor sale din tara.
»Toti ajunsesera si ma intrebe, de fiecare
data: «Ce cazuri ai mai adus?»®, isi amin-
teste Borziac. Cea mai importantd lectie
pe care si-a insusit-o de la profesorii sii,
medici reputati din Franta, Germania si
Elvetia, este scurtd si cuprinzatoare: ,,Este
mai usor sa conduci un Mercedes ultimul
tip decat sd pui un implant scurt®
Dincolo de glumd, conceptul pe care
sil-a insusit este unul de maxima impor-
tanta pentru un bun medic. ,,Am inva-
tat ca medicina occidentala este orientata
spre solutii, nu spre probleme, tocmai de
aceea doctorii isi permit sa fie relaxati si
joviali, rezuma Borziac. Incearca, in pre-
zent, sd aplice aceleasi principii si in acti-
vitatea cu proprii sdi pacienti, practicand
un marketing diferit, bazat pe pachete de
servicii i pe abordare directa. ,Decat sd-i
spui pacientului cd-i oferi o reducere de
8%, mai bine ii vorbesti pe limba lui: un
implant gratuit la fiecare zece implanturi

plitite, de exemplu®, crede Borziac.

PE TERMEN LUNG. Merita investitia
in propria pregitire profesionala? Chiar
dacd orice medic este constient ci in anu-
mite etape ale investitiei se poate conside-
ra, din punct de vedere financiar, in pier-
dere, conteaza doar scopul final.

Pentru Victor Borziac, un an intreg
in care a avut de schimbat cate doua avi-
oane §i trei trenuri pentru a ajunge de la
Bucurestila Strasbourgi-a deschis apetitul
de investitii: ,,Peste doua zile plecla Seul,
la un alt curs de specializare, care a costat
900 de euro®. Cat despre Dan Caminescu,
filosofia sa de ,,investitor” este una clara:
»Dacéas fiun produs, n-as vrea sa fiu unul
care vinde putin si la preturi exorbitante,
ciun produslafel debun, dar care excelea-
zd prin volumul vanzarilor, glumeste el.

Pentru investitorii de pe Wall Street, o
asemenea remarca ar sunaa umor negru.
Pentru Dan Cdminescusi Victor Borziac,
insg, este 0 dovada in plus a faptului cd au
stiut sa-si gestioneze cuinteligentd cel mai
important ,,portofoliu®: propria persoa-
nd. Mai ales in stomatologie... cine radela
urma, rdde mai bine. F
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