ANTREPRENORI

POARTA-TI PALARIA!

Piata pentru
un singur jucator

Kristina Dragomir vinde chiar si 7.000 de paldrii pe lund, pe o piata pe care

niciun alt designer nu indrazneste s-o atace. Sa fie un asemenea business...
0 paldrie prea mare? De Diana-Florina Cosmin
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lice s-amutat din Tara Minu-

nilor pe strada Sperantei... la

parter. Intrarea in atelierul

Kristinei Dragomir se fa-
ce coborand un sir ingust de trepte - vari-
anta modernd a ,,gaurii de iepure“ din po-
vestea lui Lewis Carroll - la capétul carora
dai nas in nas cu insusi lepurele si Palari-
erul Nebun, asezati tacticos la o masd aco-
perita cu cescute, farfuriute si préjiturele
apetisante. Cand vrei sd intinzi mana cd-
tre briosele cu glazura de ciocolatd sau ai
impulsul de a prinde tigara care sta si cadd
de pe marginea unei scrumiere... surpriza!
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Tot ceea ce se afld pe masd nu este altce-
va decét... colectia de palirii si miniaturi
(accesorii care se prind in par) a Kristinei
Dragomir. Iar inainte sa te intrebi macar
dacd romancele sunt suficient de indraz-
nete sa poarte asemenea creatii, designerul
de piélarii te ia prin surprindere: ,,Primele
cliente care mi-au solicitat astfel de prototi-
puriau fost, surprinzator, persoane de pes-
te35deani

DESIGNER DIN JOACA. Daci moda
nu tine cont de vérstd, ci doar de curajul
de a te juca putin din cand in cand, aface-
rea Kristinei demonstreaza cd si businessul
trebuie abordat uneori in joacd. Aventura
DogWork, cum se numeste proiectul sau,
ainceput in 2006, dupi cinci ani de adver-
tising care o obosisera si ii treziserd intere-
sul pentru ceva nou. Dintr-un domeniu bi-
ne definit, cu reguli siierarhii clare, s-a tre-
zit pe o piatd noud, ca intr-un oras pustiu,
fara striazi sau semne de circulatie, dar cu
multi ,exploratori“ambitiosi. ,Nimeninu
stia prea bine cum si pe unde sé o ia, aces-
ta a fost si marele meu noroc®, isi amintes-
te ea de momentul in care si-a trasat direc-
tia. A inceput cu marochinarie si accesorii
vestimentare pentru tinutele office (crava-
te-fantezie adaptate pentru femei, cordoa-
ne 2-in-1) vindute in primul concept-sto-
re de la vremea respectivd, Melkior-ul lui
Alexandre Eram.

La paldrii a ajuns din intamplare, tot
ca 0 joaca, dupd ce, in urma unei colectii
de accesorii prezentate la inceputul lui
2008, a observat cum jobenele si cescu-
tele rasturnate sub forma de palirii au
avut un succes nebun. ,Ne-am gandit cd
o linie speciala trebuie dezvoltatéd pentru
a intampina aceasta cerere, rememoreazi
Kristina momentul in care i s-a lipit, defi-
nitiv, eticheta de ,,designer de palarii“. Una
de care nici ca va putea si scape vreodata si
nici nu si-ar dori, avind in vedere ci a fost
tocmai cea care a propulsat-o in paginile
»Vogue“ Italia §i in celebrul anuar ,Who’s
Who". Joaca s-a transformat, intre timp,
intr-un business solid. Din 2007 pana in
2009, cifra de afaceria DogWork a crescut
cu67%, ajungindla 150.000 de euro pentru
primele sase luni ale anului 2010. Profitul a
crescut si el, pdné la 50.000 de euro pentru
aceeasi perioada de saseluni, asta in condi-
tiile in care vanzarile lunare se ridica, in

medie, la 80 de piese. Apar, insd, periodic,
si comenzi de serie, intre 2.500 si 7.000
de pilarii pe luna, respectiv de 20.000 de
accesorii capilare lunar. Sursa comenzilor
in volum mare o reprezinta multinatio-
nalele, agentiile de publicitate sau teatrele
cu care colaboreazi Kristina. In paralel,
designerul se implicd §i in proiecte conexe
precum campania Rouadin 2009 si asocieri
cu Electrolux sau Chocolat (cu acestia din
urma pentru o prajitura care vafilansatain
curdnd). Cat despre criza aflatd pe buzele
tuturor, aceasta nu a patruns pe gaura de
iepure, in atelier, si nici nu s-a insinuat la

ARTA PALARIEI

Incé din vremea antichitatii, palariile au
indeplinit atat scopuri practice cat si sim-
bolice (exprimarea rangului militar sau a
statutului social). In prezent, tendintele
din moda au scos la suprafata o intrea-
ga serie de noi materiale care pana acum
ar fi fost de neconceput ca materie pri-
ma pentru palarii (spre exemplu, folie de
la dopurile de sampanie Moet Chandon,
cum foloseste designerul Ellen Christine)
dar si un nou val de cereri pentru pdlarii
vintage sau cu aer original. Un rol impor-
tantin resuscitarea palariilor ca mijloc de
exprimare in moda |-a avut si Lady Gaga,
ale carei accesorii capilare au fost sem-
nate, printre alfii, si de Laurel St.Romain
si Christopher Garbushian (vezi foto),
proprietarii brandului ,, | Love Factory”,
localizat in Brooklyn, New York. Palariile
acestora se vand la preturi cuprinse intre
100 si 500 de dolari bucata. O adevara-
td,,Mecca"” a palarierilor de peste Ocean
devine New Yorkul (in special cartierul
Brooklyn), unde un val de noi designeri
de palarii ,,la comanda” isi pregateste
asaltul asupra podiumurilor de moda.
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masa la care Paldrierul Nebun si iepurele
isi beau ceaiul de dupd-amiaza. ,Nu am
avut perioade care sa meargd mai bine sau
mai prost, avem un business continuu, care
creste cu pasi mici, explici ea.

TOTUL SE ADAPTEAZA. Fiecare din-
tre paldriile de toate culorile si formele ca-
restauagdtate in ,incdperilelui Alice“sunt,
de fapt, mici opere de artd miggloase, cre-
ate sur-mesure, care se realizeazd in maxi-
mum cinci zile, dupa o discutie fatd in fa-
ta cu clienta. ,,Deja dupd zece minute stiu
exact ce i s-ar potrivi, rezuma Kristina
anii de dexteritate dobanditi. Desi fieca-
re palarie i reprezinta 100% creatia si vizi-
unea de designer, motto-ul sdu este clar:
totul, absolut totul, se adapteazi in functie
de ceea ce ii std mai bine clientei iar ,,nu se

sau mai degrabi absenta lor. In Roménia
nu mai exista fabrici de materiale de pala-
rii iar meseriasii pe care a incercat sd-i for-
meze, intr-un atelier din Bucuresti, nu mai
erau dispusi sd invete nimic nou si se con-
siderau ,,prea batrani® pentru a-si mai do-
ri o asemenea activitate.

In cele din urma a ajuns la un nucleu
ales ,,pe spranceana®, cu care a depasit, in
circa sapte luni, 10.000 de palarii produ-
se, plus 23.000 de accesorii capilare. Un alt
doilea ,,secret“al succesului Kristinei il re-
prezinta si pretul: cea mai elaborata pald-
rie nu depdseste 120 de euro iar majorita-
tea covarsitoare nuajunge nicila 100 de eu-
ro: ,Am vrut un echilibru intre calitate si
pret, pentru ca nicio femeie care-mi apre-
ciazd creatiile s4 nu spuna «Sunt frumoa-

se, dar eu nu-mi permit...»".
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de avangardd din Londra si participd
la cursuri online pentru cé timpul nu-i
permite sa fie prezenta si fizic. Cel mai
mult admird la artistii straini senina-

Designerii strdini sunt
dispusi sa-ti explice
orice din meseria lor.
Doar la noi secretele se
duc in mormant.

tatea si deschiderea cu care isi impérta-
sesc cunostintele: ,,In afara tarii, oricine
iti explicé tot ce vrei s stii din meseria lui,
numai in Roménia oamenii se crampo-
neaza sa duca secretele in mormant*
Tocmai pentru ¢ nu mai vrea sa aler-
ge singurd pe acest domeniu, proprietara
DogWork intentioneaza si deschida o

/

Matase natu- Structura
rald serigra- din pai natural
fie cu aplicatie cu aplicatie

din lemn pictat

manual (apro-

ximativ 75 de
euro)

de flori din pene
(aproximativ
85 de euro)

poate” nu existd. Kristina se considerd un
om de afaceri si un artist norocos, care a
scos mereu partile frumoase din activita-
tile sale: ,,Am folosit studiile mele de artd in
advertising si personajele care se constru-
iesc pentru campaniile de advertising cain-
spiratie pentru artd® Desi nu exista o retetd
asuccesului, pentru Kristina aceeasi ,joacd
fireascd“a dat mereu rezultate. Mai ales cd
nu a avut niciun capital consistent de por-
nireinbusiness. ,,Am luatlucrurile relaxat
siam crescut firesc®, explica ea. Banii de pe
primele paldrii au finantat productia pen-
truurmaétoarele, dupd care a aparut primul
utilaj, apoi restul... fard niciun plan presta-
bilit. Cea mai mare problema nu au repre-
zentat-o insd ,fierdtaniile®, ci meseriasii

Structurd jinsin Trandafir
cu aplicatie de din métase
floare din méta- naturald in
se naturala si doud nuante
margele (apro- (laun pretde
ximativ 82 de aproximativ
euro) 75 de euro)

FARA CONCURENTA. Lipsa know-
how-ului initial a fost, pAnd la urmd, totun
noroc. Astfel, Kristina si-a creat singura
calapoade unice, cu forme inedite, incli-
natii, despicaturi si combinatii de boruri,
care numaiau nicio legatura cu cele clasice
si care pot fi reinterpretate incontinuu.
Desi domeniul palariilor ,,cu semna-
turd“ devine din ce in ce mai profitabil,
niciun designer nu s-a mai aventurat pAnd
acum pe acest teritoriu, un lucru pe care
Kristina nu-I vede ca pe un avantaj, ba
chiar dimpotriva. ,,Toti se ingramadesc
pe designul de haine, iar eu sunt singura
pe o piatd in crestere si nu am cu cine sa
md consult pe probleme tehnice®, explica
ea. Corespondeaza, insd, cu designeri

Structura flora-

Structurd jinsin
cu aplicatie de |a confectionata
floare din pene dinvoal de

matase natura-
|4, accesorizat cu
perle (aproxima-
tiv 82 de euro)

naturale, acceso-
rizatd cu madrge-
le (aproximativ
82 de euro)

scoald pentru viitorii maestri de paldrii ai
Romaniei, avandu-1 ca inspiratie pe cele-
brul designer britanic Philip Treacy, care
atransformat paldria in artd.

»Pentru mine, ca si pentru Treacy,
fiecare paldrie e o sculpturd, nu doar un
obiect vestimentar, crede Kristina, care
nu a avut de patru ani de zile o vacanta,
totul de dragul ,,sculpturilor® sale, un
business care nu poate fi delegat si care nu
scuzd ,,absentele nemotivate®. Daca Alice
a lui Lewis Carroll a reusit sa evadeze
din gaura de iepure, lisdndu-1 in urma
pe Palarierul Nebun cu ceaiul lui luat la
ora 16 fix, Kristina rimane ,,prizonierd,
de bunévoie, in atelierul sidu din strada
Sperantei. La parter. F
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