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hiar dinainte si-iintlnesc, as fi
putut pune pariu — doar cunos-
cand cateva minime date biogra-
fice - cain casalui Yossef Naor

(62 de ani) si a Mihaielei Pop (50
de ani), bancurile care fac haz

de diverse regiuni ale tarii au mare cautare si
canimeninu le pune vreodata la suflet, ba chiar
dimpotriva. Nici nu s-ar putea altfel, avand in
vedere cd Mihaiela este ardeleanci din Arad,
Yossefeste ndscut si crescutin Israel, darla
origine jumadtate moldovean si jumatate oltean din
Caracal, iar amandoi triiesc de aproape un dece-
niuin Bucuresti. ,Suntem o combinatie letald‘,
rade Mihaiela. Un fel de mix intre acid si alcalin,
in care polii s-au inversat gratie convietuirii din
ultimii noud ani: desi ea este ardeleanca din cuplu,
Mihaiela are cevadin franchetea si dinamismul
moldovenesc, in timp ce Yossef vorbeste cu un
calm de ardelean veritabil.

S-au cunoscut laun targ de bijuterii din
Timisoara, iar dupd ce au discutat timp de cateva
ore, Mihaiela si-a ficut drum la Bucuresti sapta-
mana urmatoare pentru ca Yossi sa-i evalueze un
inel. ,,Nici pAnd in ziua de azi nu mil-a evaluat®,
tine sa adauge, mimand supérarea in invelis de
zambet. , Inci astept®.

Se intdmpla in septembrie 2004, momentul
in care au si decis sd rdimand impreund, atatin
viata personali cét si in businesul binecunoscut
(siadesea tdinuit) de ani buni de mai toate iubi-
toarele de bijuterii: micul magazin bucurestean
Tamara, cu creatii cu aspect vintage si patinat,
ce par iesite din mana bijutierilor interbelici, dar
care sunt produse, de fapt, de o mana de desig-
neri talentati din Israel. Unul dintre acestia fiind
insusi Yossef.

Pani sa-1 cunoasca pe Yossef, pentru
Mihaiela, inginer metalurgist de profesie, lucrul
de méana fusese doar un hobby care-i alimenta
veniturile, mai ales in perioada de dinainte de
Revolutie (,,Se pliteau bani frumosi pentru goble-
nuri, danteld, macrameuri si tot ceea ce eu stiam
sa fac foarte usor si cu placere®). Yossef, in schimb,
isificuse din artabijuteriilor o carierd intinsa pe

DE 13 ANI, MAGAZINUL TAMARA ESTE UN MIC SECRET BINE-PASTRAT AL
BUCURESTIULUL CU AER DE PRAVALIE INTERBELICA SI BUUTERII HANDMADE,
SPUNE ISTORIA ARTIZANILOR DE ODINIOARA PRIN POVESTILE CELOR DOI
PROPRIETARI CARE S-AU NASCUT - SI S-AU CUNOSCUT - IN LUMEA BIJUTERIILOR.
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patru decenii. ,,Am crescut langa masa de lucru
atatei, mesterind diverse lucruri, isi aminteste
el, intr-o romana impecabild, desi prima sa cla-
torie in Roménia a fost abiala 53 de ani, ,,iar dupa
armata, la 21 de ani, m-am asezat la propria mea
masa de lucru®.

Pentru cd invitase arta turndtoriei de laun alt
roman bijutier in Israel si studiase gemologie si
management industrial, i-a fost usor sa se anga-
jeze,in 1990, ca director la una dintre primele
fabrici de bijuterii din Israel. ,,Cunosteam toate
fatetele meseriei, de lamatrite pdni la metodele
de curdtare®, rememoreazi el acum.

Ceadintéi fabricé pe care a condus-o timp de
cinci ani era prima din lume care folosea metoda
electroforming, o tehnologie complexa care
permite realizarea de bijuterii din aur extrem de
voluminoase, dar usoare ca un fulg. in linii mari:
se face o bijuterie dintr-un metal moale, se galva-
nizeaza cu aur, apoi se scoate miezul, obtinind o
piesd din aur cu volum mare, dar goald pe diné-
untru si, in consecintd, extrem de usoar4. ,,Cerceii
sunt cel mai bun exemplu®, explica Yossef,
,pentru cd nu potisa i faci si mari si din aur masiv,
ar atdrna mult prea greu®,

anivelul anilor ’90, electroformingul era

o metodd noud, pentru care nu existau

nici stiinta si nici instrumentele potri-
vite. Yossefle-a dezvoltat in timp, la fabrica lui
care andscut, treptat, o mica industrie. Cind a
parisit-o pentru un alt business, a lisat in urma
110 oameni, fatd de numai 17 cét gésise in 1990.
,JErau vremuri frumoase pentru industria biju-
teriilor, isi aminteste el acum, cu nostalgie.
Ceade-adoua fabricé pe care a condus-o a fost
totun loc al premierelor, de aceasta datd in sfera
lanturilor foarte subtiri din fire de aur, suficient
de moisi de elastice pentru a fi rasucite impreuns,
formand un lant mai gros pe care se puteau stre-
cura pandantive. ,,Acum este unul dintre cele
mai populare modele, explica Yossef, ,,dar pe
atunci eram primii“ Popularitatea, lantului
dinlanturi“a fost enorma inca de lainceput, iar
clientii asteptau chiar si sase luni sa-si primeasca
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marfa comandata. Alte vremuri frumoase si mai
ales profitabile pentru bijutieri. Dupd trei ani in
ylanturi de aur, Yossi a facut un viraj, lucrand
incd trei ani pentru o firma de logisticé tip pack
& move. O pauza pentru bijutierul Yossefsio
ambitie personald a managerului din el care voia
sa-si demonstreze cd ,,dacd stii sd conduci, poti
conduce orice companie, oriunde®,
A
n2004,la 53 de ani, Yossef a luat decizia de
aveni in Roménia pentru prima oara. Din
curiozitate, dar siurmand, cu intarziere,
indemnul colegilor de breasla care se intorsesera
intaralainceputul anilor’90 siincercaserd sa-lia
cu ei. ,,Aveam copii mici, conduceam o fabricdin
Israel, m-am géndit cd nu pot sd las totul si sd vin®,
isi aminteste Yossef, ,,desi atunci era o perioada
buni si incepi o afacere in Roméania“. S-a intors
zece ani mai tarziu, ca turist, iar primul contact
cu Bucurestiul a fost straniu si emotionant.
,M-am simtit de parca m-am intors
acasa“, zambeste el. Dacd imi paruse incd dela
prima vedere genul de om care poarta mereu
deasupra capului o fasie de cer senin, povestile
Bucurestiului trdit de el mi-au confirmat impresia.
Seninitatea este, as biga mana-n foc,undar
mostenit de la parinti: desi au plecat din Romania
de nevoie, fiind deportatiin Transnistria, i-au
povestit micului Yossef numai lucruri frumoase
despre taralor natala. Atat de frumoase incat in
primele sale saptdmani in Bucuresti Yossefnu a
facutaltceva decat sa meargd pe urma povestilor
lor: a micului atelier de pe ITon CAmpineanu, unde
tatdl sau fusese ucenic intr-o incapere micuta de
la subsol, a primului atelier deschis de acesta pe
Bulevardul Carol, a cartierelor in care locuisera
pentru prima oara parintii lui si a cladirilor din
,,Micul Paris“ care ii fusesera descrise in copilarie.
,»Am simtit ca triiesc tot ceea ce povestea
tata“, isi aminteste el, vizibil emotionat. Tot atunci
afacut turul magazinelor de bijuterii, pentru
avedea ce lipseste pietei si, dupa ce a pregitit
o colectie in Israel, s-a intors sd-si prezinte
marfa. Unul dintre primii clienti a fost maga-
zinul Tamara, fondatin 2000 de doi evrei care, la
sosirea lui Yossef, tocmai se pregiteau si se rein-
toarcd in Israel.
,,Cand au plecat, am preluat eu inte-
gral afacerea® rememoreazi el. Impreuni cu
Mihaiela, Yossef a adus in micul magazin mai
multe linii de bijuterii din Israel sia dezvoltat de
la zero o gama proprie, MY Tamara (,, MY“vine
dela, Mihaiela“si, Yossef). Remarcabil pentru
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piata noastra relativ
capricioasa, Tamara
rezistdde13 ani fara
vreo altd publicitate decat
cea ,,din vorba-n vorba“
printre cliente si printre
vedetele care au aparut
de-alungul vremii cu creatii
cumpdrate din magazin. Biju-
teriile de la Tamara te duc, inevi-
tabil, cu gdndul la epoca micilor
bijutieri interbelici, iar princi-
piile dupa care Mihaiela si Yossef1si
conduc afacerea au de-a face tot cu
Bucurestiul de alta-data, unde biju-
tierul oferea mai mult decat un obiect:
facea ajustari, dddea sugestii sirepara
miciimperfectiuni (la Yossef sunt primiti
cu bratele deschise chiar si clienti care au
cumpdrat tocmai din Tokyo sau Los Angeles
piese apartinidnd brandurilor din magazin).

,,Nu cdutam doar vanzarea, stim ca un
client se intoarce cand tine minte cé a fost tratat
curdbdare si intelegere®, explicd el. i, cu tot
dictonul ,,clientul nostru, stapanul nostru‘, se
cuvine cabijutierul sa facé - tot ca pe vremuri -
siunstrop de educatie. ,,Indiferent ce se poarts,
noi nu vom schimba niciodata profilul acestui
magazin, de care améndoi am fost indragostiti
dinainte si fie al nostru, puncteaza Mihaiela.
,»,Nevomincipatina si le araitim oamenilor cé se
poate si altfel Si se poate: magazinul are citeva
sute de clienti lunar, iar din 2000 incoace s-au
strans cateva zeci de mii. Cel mai ciutat obiect
sunt cerceii, iar cea mai ceruta linie raimane ceaa
creatoarei israeliene ,,Michal Negrin®,

Incipatanarea lor optimisti si senind de a-si
pastra coltul de poveste este si unul dintre moti-
vele pentru care Yossef si Mihaiela gdsesc lucruri
bune de spus despre orice si, desiin criza nu au
trait vremuri tocmai usoare cu micalor afacere,
nu lasi loc de pesimism. ,,Tamara“ are o clien-
teld constantd, iar ei au imunitatea pe care ti-o da
numai o vocatie implinita: Mihaiela isi traieste
pasiunea nou-descoperita pentru bijuterii, ca
designer MY Tamara, iar Yossef traieste in orasul
din amintirile parintilor lui, ficind meseria pe
care si-a dorit-o de copil. Ce poate fi mai predes-
tinat de-atat? ,,Existd un proverb pe care l-am luat
drept motto demult®, rade Yossef, in timp ce se
plimba printre vitrinele Tamarei, aranjand case-
tele cu bijuterii. ,,Cine face ce-i place cu adevirat
nu ajunge si lucreze nicio zi din viata“.
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